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Chiffres clés
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30.000 pages 

vues sur les offres

350 clients pour 

2500 utilisateurs

90% de 

récurrence
2006

2,8 M€ 

2,3 Milliards de m² avec 

des propriétaires

11,5 Millions 

d’Etablissements

450.000 

transactions

3,6 Millions 

d’immeubles

30 personnes

+25% 
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Notre ADN :
« faire bouger les lignes »

• Accompagner la transformation digitale 
du marché immobilier en :

• Apportant de la transparence pour 
accroitre l’efficacité des acteurs

• Créant des nouveaux usages

• Nos valeurs sont l’innovation et 
l’indépendance, la culture du résultat et le 
partage de la valeur ajoutée

=> Acteur de la disruption positive
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Nos clients
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Une innovation reconnue
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Agenda de l’atelier

1. L'analyse du marché des 
propriétaires immobiliers et leurs enjeux

2. Comment HBS-Research s’efforce de 
répondre à ces enjeux : de la création de la 
1ère base ‘parc’ au développement de 
solutions globales métiers pour les 
investisseurs

3. Prospective : mise en relation intégrant de 
l’IA pour apporter encore plus de services 
et d’efficacité
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L'analyse des propriétaires d’actifs immobiliers

1 600 000 
propriétaires 
(personnes 

morales)

50 000

8%

PUBLIC

3 à 10 ACTIFS

1 ACTIF

1 301 300

AUTRES

50 000

86%

5%

3%

12%

67%

19%

INVESTISSEURS PRIVES

2%
9%

1%

77%

2 ACTIFS

180 000

12%

UTILISATEURS

SUP 10 ACTIFS

Définition de propriétaire

Personne morale détenant 
un ou plus d’actifs 
immobiliers en direct ou 
par l’intermédiaire de 
filiales 

Conclusions 

Sur 1,6 million de 
propriétaires, 870 000 sont 
des investisseurs privés 
détenant 1 seul actif.  

Répartition par nature d’investisseurs
et par nombre d’actifs

N’intègre pas
les gestionnaires
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Zoom sur les 1,3 M d’investisseurs privés

1 600 000 
propriétaires 
(personnes 

morales)

Source : LPDI 2019

71%

3 à 9 actifs
1 actif

1 129 216

2 actifs

52%

53 792

HABITATION

HOTELS 1%

COMMERCES

3 014

BUREAUX 26%

16%

ENTREPOTS ACTIVITE

3%

12%

18%

117 329

10+

Classification des 
investisseurs par types 
d’actifs

Nature dominante du 
patrimoine géré

Conclusions 

Plus de 3000 investisseurs 
gèrent plus de 10 actifs

Répartition par nature d’investissements et par nombre d’actifs
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Zoom sur les investisseurs privés de plus de 10 actifs 

4%0 à 10 000

Commerces

35 481 82748 863 043

Bureaux

18%

23 620 535

79%

20%

79%

1%

Hôtels

1 850 603

81%

3%

16%

Habitation

10 000 à 100 000

Plus de 100 000 m²

Activités

1%

80%

3%

18%

2%
213 636 080

94%

Répartition par tranche de surface de patrimoine et nature d’actifs

93 des groupes détenant 
des patrimoines de bureau 
de plus de 100 000 m² 
rassemblent 26,7 M m²

400 groupes détenant plus 
de 100 000 m², toutes 
natures confondues 
représentent 88% du parc 
de ce segment, mais 32% 
du total ‘Investisseurs 
privés’
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Synthèse

Quels enjeux ? Quels outils ? Quelles structures de gestions ? 

1,6 millions de propriétaires (personnes 
morales)

Investisseurs Privés

1,3 millions

Avec un patrimoine de 
plus de 100 000 m² 

400

BUREAU  

93

Entités ‘Groupe’ détenant 
plus de 10 actifs

3 700 

Initiatives ponctuelles

Bénéficie de l’information marché par les agents ? Mettent en place 
des outils de centralisation de l’information (ERP, CRM…). 

Structuration de la fonction asset management

Comment apporter de la valeur ajoutée à autant de personnes ?
Quels outils à leur disposition ?
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Agenda de l’atelier

1. L'analyse du marché des 
propriétaires immobiliers et leurs enjeux

2. Comment HBS-Research s’efforce de 
répondre à ces enjeux : de la création de la 
1ère base ‘parc’ au développement de 
solutions globales métiers pour les 
investisseurs

3. Prospective : mise en relation intégrant de 
l’IA pour apporter encore plus de services 
et d’efficacité

12



L’innovation pour moteur

2008

Base 
Immeubles 

Propriétaires
Occupants 

2009

Transactions 
locatives 

PC           
Certifications

2016

2018

Solution métier

pour utilisateurs et  
investisseurs

2015

Transactions 
ventes

2012

2014 2019

Solution métier 
integrant les offres
locatives pour les 

agents immobiliers

Intégration des offres

coworking
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• La 1ère base de données d’immeubles destinée 
aux professionnels 

• En un clic, identifiez un immeuble, son 
propriétaire, un ou plusieurs locataires, avec leurs 
dates de fin de bail, mais aussi les transactions, les 
projets à venir…

2,3 Milliards de m² 

avec des 

propriétaires

11,5 Millions 

d’Etablissements

450.000 

transactions

3,6 Millions 

d’immeubles
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Missions de conseil

• Confiez votre problématique à nos experts 
pour une mission de conseil sur mesure

• Une exploitation optimale de l’ensemble 
de nos données 

• Missions de recherche d’actifs ou 
d’utilisateurs potentiels. 

• Recherche de comparables

• Recherche de future implantation

0

100

200

300

400

0 50 000 100 000 150 000 200 000 250 000

Loyer souhaité

Loyer* en €/m² par superficie
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Des outils décisionnels 
connectés aux marchés

• Un logiciel de visualisation
simple et dynamique

• La data de La Place de 
l’Immobilier : données de 
marché et administrative

• Des services : audit pour définir
le parc géré, hotline, animation 
des équipes

• => Pour sécuriser la gestion de vos
actifs
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Un outil de gestion des actifs

• Sécurisez vos actifs et pilotez vos baux en
connexion avec les données de marché

• Sécurisez les données de votre patrimoine

• Evaluez et optimisez la performance de vos
actifs

• Profitez d’alertes liées à l’environnement de 
vos immeubles (nouvelles offres, transactions, 
locataires,…) 
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Agenda de l’atelier

1. L'analyse du marché des 
propriétaires immobiliers et leurs enjeux

2. Comment HBS-Research s’efforce de 
répondre à ces enjeux : de la création de la 
1ère base ‘parc’ au développement de 
solutions globales métiers pour les 
investisseurs

3. Prospective : mise en relation intégrant de 
l’IA pour apporter encore plus de services 
et d’efficacité

18



Nos convictions : impact du digital

« Une introspection sectorielle »

Outil : LinkedIn

Relayé par Email

Mode : publication de Posts tous les 15 jours

Interaction : réponse et suivi aux réactions

Restitution : un livre blanc avec une synthèse, les 
posts et les réactions

Posts : >45.000 vues

 L’utilisateur Roi ?

 Vulgarisation de l’immobilier
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1ères approches de la 
mise en relation 

• La 1ère plateforme grand public  destinée
aux non professionnels pour optimiser
leur immobilier

• Partager l’expertise immobilière en vue
d’apporter davantage de valeur ajoutée et 
revaloriser les métiers de la transaction

Lancement 2019
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Contact

• HBS-Research

11-15 Quai du Président Paul Doumer

92400 COURBEVOIE

Tél. : 09 70 44 64 10

@ : contact@hbs-research.com

www.hbs-research.com
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