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Chiffres cles

90% de
2,8 M€ récurrence
2006
+25% 11,5 Millions
30 personnes d’Etablissements

350 clients pour

2500 utilisateurs
450.000

2,3 Milliards de m? avec fransactions
des propriétaires
3,6 Millions
30.000 pages d’'immeubles
vues sur les offres

@ HBS




Notre ADN :
« faire bouger les lignes »

« Accompagner la fransformation digitale
du marché immobilier en :

« Apportant de la fransparence pour
accroitre I'efficacité des acteurs

« Créant des nouveaux usages

« Nos valeurs sont I'innovation et
I'independance, la culture du resultat et le
partage de la valeur ajoutee

=> Acteur de la disruption positive

® HBS
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Une innovation reconnue
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Agenda de |'atelier

L'analyse du marché des

propriétaires immobiliers et leurs enjeux

2. Comment HBS-Research s’efforce de
répondre a ces enjeux : de la création de la
1ére base ‘parc’ au développement de
solutions globales métiers pour les
investisseurs

3. Prospective : mise en relation intégrant de
I'lA pour apporter encore plus de services
et d'efficacité

® HBS
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L'analyse des propriétaires d’actifs immobiliers FIDJ)

1 600 000
propriétaires

(personnes
morales)

@ HBS
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Répartition par nature d’investisseurs
et par nombre d’actifs

50 000

1301 300 180000 50 000

SUP 10 ACTIFS 3% 1%

33 10 ACTIFS 5%

8%

2 ACTIES
. 86%
77%
1 ACTIF 67%

INVESTISSEURS PRIVES UTILISATEURS AUTRES

PUBLIC

7N

Définition de propriétaire

Personne morale détenant
un ou plus d’actifs
immobiliers en direct ou
par I'intermédiaire de
filiales

N’intégre pas
les gestionnaires
Conclusions

Sur 1,6 million de
propriétaires, 870 000 sont
des investisseurs privés
détenant 1 seul actif.

Source : LPDI 2019 8
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Zoom sur les 1,3 M d’investisseurs privés F

Répartition par nature d’investissements et par nombre d’actifs

(

53792
1129 216 117329 3014
HOTELS”, EE— | epe .

ENTREPOTS ACTIVITE Classification des
investisseurs par types
d’actifs

HABITATION Nature dominante du
patrimoine géré
Conclusions
COMMERCES Plus de 3000 investisseurs
. gerent plus de 10 actifs
BUREAUX 26% .
1 actif 2 actifs 10+
, I-ISBS 3 39 actifs Source : LPDI 2019 9
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Zoom sur les investisseurs privés de plus de 10 actifs  rip2

Répartition par tranche de surface de patrimoine et nature d’actifs

23 620 535
48 863 043 213 636 080 35481 827 1850 603

0310000~ 2% 3% 1 1% e Th

10 000 a 100 000 16%

93 des groupes détenant
des patrimoines de bureau
de plus de 100 000 m?
rassemblent 26,7 M m?

400 groupes détenant plus
de 100 000 m? toutes
natures confondues
représentent 88% du parc
de ce segment, mais 32%
du total ‘Investisseurs
privés’

Plus de 100 000 m? 81%

Bureaux Habitation Commerces Hotels
Activités

® HBS

RESEARCH Source : LPDI 2019 10



Synthese

1,6 millions de propriétaires (personnes
morales)

Investisseurs Privés

1,3 millions

Entités ‘Groupe’ détenant
plus de 10 actifs

3700

Avec un patrimoine de
plus de 100 000 m?

400

BUREAU
93

@ HBS
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Quels enjeux ? Quels outils ? Quelles structures de gestions ?

Initiatives ponctuelles

Comment apporter de la valeur ajoutée a autant de personnes ?
Quels outils a leur disposition ?

Bénéficie de I'information marché par les agents ? Mettent en place
des outils de centralisation de I'information (ERP, CRM...).
Structuration de la fonction asset management

11



Agenda de 'atelier

1. L'analyse du marché des
propriétaires immobiliers et leurs enjeu

Comment HBS-Research s'efforce de
répondre & ces enjeux : de la création de la

1ére base ‘parc’ au développement de
solutions globales métiers pour les
investisseurs

3. Prospective : mise en relation infégrant de
I'lA pour apporter encore plus de services
et d'efficacité

® HBS
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L'Innovation pour moteur FiDJI
-\ DYNAMIC
*‘ gé?'FBI/IEMOBILIER > PORTFOLIO
Base Solution métier Solution métier
Immeubles integrant les offres pour utilisateurs et
Propriétaires locatives pour les investisseurs
Occupants agents immobiliers
2009 2014 2016 2019
2008 2012 2015 2018
Transactions Intégration des offres
locatives Trqnsqctions Coworking
PC ventes =
Certifications S ﬂé %

@ HBS 13



N PlaCE
N de(IMMOBILIER

e La 1¢ base de données d'immeubles destinée
aux professionnels

 En un clic, identifiez un immeuble, son
propriétaire, un ou plusieurs locataires, avec leurs
dates de fin de bail, mais aussi les transactions, les
projets a venir...

3,6 Millions 11,5 Millions
d’'immeubles d’'Etablissements
2,3 Milliards de m? 450.000 )
avec des transactions = 7 = ‘f&:;;;"
o 7 . 3 AR / /j?/ QXA
proprietaires N
® HBS '
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Missions de consell

- Confiez votre problématique a nos experts
pour une mission de conseil sur mesure

* Une exploitation optimale de I'ensemble
de nos données

. L g CELEN & o me
« Missions de recherche d’'actifs ou “ =S ™\ Wt IR
d’utilisateurs potentiels. ver an €/m } e e
oyer* en €/m? par superficie Utilisateurs
« Recherche de comparables 00 y N P
. . 300 - Loyer souhaité — 5000 a 10 000 m2
« Recherche de future implantation . © 10000320000m2
200 - Q) 20000 a 40 000 m2
@ > s0000m2
100 - -
0 y r r r )
0 50 000 100 000 150 000 200 000 250 000
@ HBS 15



Des outils décisionnels
connectés aux marcheés

* Un logiciel de visualisation
simple et dynamique

 La data de La Place de
I’lmmobilier : données de
marché et administrative

* Des services : audit pour définir
le parc géré, hotline, animation
des équipes

* => Pour sécuriser la gestion de vos
actifs

La FonciereNumérigue

C-LISTING

PlaCE ¢
de(IMMOBILIER
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Un outil de gestion des actifs

e Sécurisez vos actifs et pilotez vos baux en
connexion avec les données de marché

e Sécurisez les données de votre patrimoine

* Evaluez et optimisez la performance de vos
actifs

* Profitez d’alertes liées a I’environnement de
vos immeubles (nouvelles offres, transactions,
locataires,...)

@® HBS




Agenda de 'atelier

1. L'analyse du marché des
propriétaires immobiliers et leurs enjeu

2. Comment HBS-Research s'efforce de
répondre a ces enjeux : de la création de la
1ére base ‘parc’ au développement de
solutions globales métiers pour les
investisseurs

Prospective : mise en relatfion intégrant de

I'lA pour apporter encore plus de services
et d'efficacité

® HBS
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Nos convictions : impact du digital

« Une infrospection sectorielle »

Linked m Outil : LinkedIn

Relayé par Email

Posts : >45.000 vues

Mode : publication de Posts tous les 15 jours

Interaction : réponse et suivi aux réactions

Restitution : un livre blanc avec une syntheése, les
posts et les réactions

— Lutilisateur Roi ?

—> Vulgarisation de I'immobilier

@ HBS
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L'immobilier entre dans une nouvelle
ere digitale : j'en appelle a une prise de
conscience collective du secteur

Blaise Heurteux  Suivi B ) )
Associé Fondateur, HBS-research La Place de (&) 11s (@)1s0 ()23

mm
4 artides

Les uns apreés les autres, inéluctablement, des pans entiers de I’économie ressortent
meétamorphoseés par une puissante vague de digitalisation : transports, loisirs,
tourisme... Aujourd’hui, c’est 'immobilier, malgré des pesanteurs inhérentes a sa

nature, qui est a la veille de grands bouleversements dont il n’a pas encore idée.

I"en veux pour preuve qu’il soit devenu une cible de choix des investisseurs et créateurs de

start un les famenses « Proptech 3 Pas moins de 350 ont #t# créées en France ces S
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Lancement 2019

leres approches de |la
mise en relation

* La 1° plateforme grand public destinée
aux non professionnels pour optimiser
leur immobilier

* Partager I'expertise immobiliere en vue
d’apporter davantage de valeur ajoutée et
revaloriser les métiers de la transaction

20



Contact
« HBS-Research

11-15 Quai du Président Paul Doumer
92400 COURBEVOIE

Tél.: 09 70 44 64 10

@ : contact@hbs-research.com

www.hbs-research.com

@ HBS T P


mailto:contact@hbs-research.com
http://www.hbs-research.com/

